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Hubert M. Wagner, M.A.
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Vortrag für Zahnärzte
18. März 2026, Ettlingen
14. Oktober, Wimsheim 2

Punkte

Jetzt online anmelden unter:

Oder per E-Mail: apollonia.schwoerer@camlog.com 

Auf der Basis der Geschäftsbedingungen der CAMLOG Vertriebs GmbH, Wimsheim, 
melde ich mich / melden wir uns zu folgendem Fortbildungskurs an:

Teilnehmer (Vorname / Name)

Weiterer Teilnehmer (Vorname / Name)

E-Mail

Absender / Stempel

Bitte tragen Sie hier Ihre Camlog Kundennummer ein:

Hubert M. Wagner, M.A.
CAMLOG Vertriebs GmbH
Zahnarzt für Compliancemanagement, 
Bereichsleitung D-A-CH

Werdegang: 
Ausbildung zum Zahntechniker
Studium der Zahnmedizin in Freiburg
Studium Wissensentwicklung und Qualitätsförderung 
der Humanwissenschaften in Magdeburg
Ausbildung zur Anwendung von Laser in der ZHK/ 		
Laserschutzbeauftragter an der RWTH Aachen
Ausbildung zum anthroposophischen Misteltherapeut in 	
der integrativen Onkologie
Ausbildung zum zertifizierten zahnmedizinischen 		
Gutachter an der Akademie Karlsruhe
Curricula: Parodontologie, Integrierte Zahnmedizin, CMD
Ausbildung zum Manager Regulatory Affairs für 		

	 Medizinprodukte
Compliance Officer

Tätigkeiten:
	 Complaint/Marktbeobachtung

Mitarbeit in der Produktbeobachtung 
und -verbesserung

	 Risikomanagement
Regulatorische Analyse und Beurteilungen, klinische 		
Bewertungen, Reporting
Clinical Evaluation Reports
Durchführung von (Anwendungs-)Testreihen
Telefonische und schriftliche Reklamationsbearbeitung  
sowie Entscheidung bei kritischen Reklamationsfällen
Telefonische Auskunft zu Produkt- und 			
Anwendungsfragen, Röntgenbildanalyse
Auftragserfassung im Rahmen der Beratung
Mitwirkung bei gutachterlichen und juristischen 		

	 Fragestellungen
Dozent an der Hochschule Pforzheim

Das „Bermuda-Dreieck“: 
Rechtsverhältnis 
zwischen Zahnarztpraxis,
Patient und Medizin-
produkte-Hersteller

www.camlog.de/veranstaltungen

Datum / Unterschrift

Ich möchte über den E-Mail-Newsletter der Camlog Gruppe kontaktiert und regel
mäßig über Veranstaltungen, Produkte, Dienstleistungen und Kundenzufriedenheits
befragungen informiert werden. Diese Einwilligung kann ich jederzeit kostenfrei per 
Link im Newsletter oder per E-Mail an marketing.de@camlog.com für die Zukunft 
widerrufen. Ihre Daten werden gemäß der Datenschutzverordnung verarbeitet. Wei
tere Informationen finden Sie unter www.camlog.de/datenschutz.

10 %
Rabatt 

auf den Kurspreis bei  
Online-Anmeldung

14. Oktober 2026, Wimsheim
VDAVSW260019365

18. März 2026, Ettlingen
VDAVSW260019348

http://www.camlog.de/veranstaltungen


Sehr geehrte Damen und Herren,

wir laden Sie herzlich zu dieser weiteren Fortbildung aus unserer 
Veranstaltungsreihe „Dentalzirkel“ ein. Unter diesem Motto 
haben wir für Sie verschiedene Veranstaltungen gebündelt. Die 
Themen sind breit gefächert, damit Sie in allen Bereichen der 
Zahnmedizin stets auf dem neuesten Stand sind.

Gerade bei Zahnersatz erwarten Patienten erstklassige Ergebnis-
se. Doch was, wenn ein Ergebnis nicht wie gewünscht ausfällt? 
Im schlimmsten Fall kann das zu einem Rechtsstreit führen.

Wie Sie sich davor schützen können, erläutert Ihnen Referent 
Hubert M. Wagner in seinem Vortrag. Als Zahnarzt, Zahntechni-
ker und Gerichtsgutachter kennt er die Stolpersteine, die zu 
rechtlichen Auseinandersetzungen führen können.

Oft wird bereits die Patientenaufklärung nicht rechtssicher durch- 
geführt. Weitere Aspekte sind Produkthaftung und Zweckbestim-
mung. Essenziell für ein optimales Ergebnis ist auch das gute 
Teamwork von Praxis und Zahnlabor; bei Überweiserstrukturen 
kommt ein zusätzlich (haftender?) Partner ins Spiel.

Hubert M. Wagner greift all diese Aspekte auf. Er zeigt Ihnen, wie 
Sie ein Aufklärungsgespräch rechtssicher gestalten. Sie erfahren, 
welche Schritte Sie bei der Behandlung unternehmen müssen, 
um Rechtsstreitigkeiten möglichst zu vermeiden.

Gerichtliche Auseinandersetzungen kosten Zeit, Geld, Nerven
und schaden Ihrem Ruf. Nutzen Sie deshalb das Wissen
unseres Referenten und melden Sie sich direkt zu diesem
informativen Vortrag an!

Ihr Camlog Team

Informationen

Termine und Veranstaltungsorte
Mittwoch, 18. März 2026, 16.00–19.00 Uhr 
Henry Schein Dental Deutschland GmbH 
Willy-Brand-Straße 3 
76275 Ettlingen 
Mittwoch, 14. Oktober 2026, 16.00–19.00 Uhr 
CAMLOG Vertriebs GmbH 
Maybachstraße 5 
71299 Wimsheim 

Teilnehmer
Max. 20, mind. 10 Personen
Bitte melden Sie sich frühzeitig an.

Kurspreis
€ 29,– (zzgl. MwSt.) pro Person 
€ 49,– (zzgl. MwSt.) pro Team (ZA/ZT)  
Der Kurspreis beinhaltet die Verpflegung während 
der Veranstaltung. Die Rechnung über den Kurspreis 
erhalten Sie ca. 3 Wochen vor der Veranstaltung.

Bei Fragen zur Anmeldung
wenden Sie sich bitte an
CAMLOG Vertriebs GmbH
Apollonia Schwörer 
Tel. 07044 9445-656 
apollonia.schwoerer@camlog.com 
Maybachstraße 5 
71299 Wimsheim 

Programm 
  
16.00 Uhr 
Begrüßungssnacks und Einführung

16.15 Uhr Vortrag
Das „Bermuda-Dreieck“: Rechtsverhältnis zwischen Zahn-
arztpraxis, Patient und Medizinprodukte-Hersteller
Hubert M. Wagner, M.A.

	 Selbstbestimmungsrecht der Patienten

	 Dauerthema „Aufklärung“

	 Produkthaftung/Produzentenhaftung

	 Garantie und Qualität, ISO 13458

	 Wer definiert die Zweckbestimmung?

	 „Klagefreudige“ Patienten

	 „Die Überweiserpraxis macht das schon“

	 Das zahntechnische Labor: Erfüllungsgehilfe 
	 oder haftender Partner?

18.15 Uhr
Abschlussimbiss mit kollegialem Austausch 

19.00 Uhr 
Ende der Veranstaltung

Die Veranstaltung entspricht den Leitsätzen und Empfehlungen der Kassenzahnärztlichen  
Bundesvereinigung (KZBV) vom 01.01.2006 einschließlich der Punktebewertungsempfeh-
lung des Beirates Fortbildung der BZÄK und DGZMK. 
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