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Andrea Stix, M.Sc., MBA o

auf den Kurspreis bei
Business Development Healthcare Online-Anmeldung
CAMLOG Vertriebs GmbH

MBA, Communication and Leadership WWW. Ca m log. d elva 21 O 6 2

M.Sc., Strategisches Marketing

Studium Journalismus

Bachelor of Media Engineering
Online-Marketing-Managerin

Online-Marketingwirtin

Spezialistin fur Personlichkeitsdiagnostik (Reiss-Motivation-
Profile-Master, LUXXprofile-Master, ID37)

Referenten

= Systemischer Business Coach (dvct)

= NLP-Coach H HIWH

. BushomTrainerin Oder per E-Mail: silvia.nussbaum@camlog.com
= Trainerin Stressbewaltigung & Burnout-Pravention

Andrea Stix, M.Sc., MBA, verfigt iiber langjahrige Erfahrung Auf der Basis der Geschaftsbedingungen der CAMLOG Vertriebs GmbH, Wimsheim,

in leitenden Marketingpositionen - in unterschiedlichen Bran- melde ich mich / melden wir uns zu folgendem Fortbildungskurs an:

chen, sowohl in Deutschland als auch in der Schweiz. Mit dem

Wechsel in die Implantologie verlagerte sie ihren Schwerpunkt .

auf das strategische Praxismarketing im Gesundheitswesen. D 03. Dezember 2026, Berlin

Im Rahmen ihrer akademischen Ausbildung setzte sie sich in VDAVNT260021062

zwei Masterarbeiten intensiv mit dem Thema ,Strategisches
Marketing in der Zahnmedizin” auseinander. lhr Profil wird
erganzt durch Studiengange in Journalismus und Media
Engineering sowie Weiterbildungen in Online-Marketing,
Personlichkeitsdiagnostik und Coaching. Diese Kombination
qualifiziert sie besonders fiir die Bereiche Strategie, Marketing ‘ ‘ ‘ ‘
und Patientenkommunikation.

Uber 15 Jahre beriet sie Zahnarztpraxen strategisch - unab-
hangig von deren Unternehmensphase. Heute verantwortet
sie das Camlog Oral Health Program 28PRO, das Gesundheits- Teilnehmer (Vorname / Name)
programm von Camlog.

Bitte tragen Sie hier Ihre Camlog Kundennummer ein:

Erfolgsfaktor
Weiterer Teilnehmer (Vorname / Name) Pa t i e n t

« Anderungen vorbehalten -E-1850-FLY-DE-DE-00-062026

Gut beraten. Gut behandelt. Gut erganzt.

Dr. Phil Donkiewicz, M.Sc. Eval
CAMLOG Vertriebs GmbH
D Ich méchte tber den E-Mail-Newsletter der Camlog Gruppe kontaktiert und regel- .

2009-2012  Studium Molekulare Biologie (B.Sc.) an der maéRig Uber Veranstaltungen, Produkte, Dienstleistungen und Kundenzufriedenheits- Exklusive Veranstaltu ng

Johannes Gutenberg-Universitat, Mainz befragungen informiert werden. Diese Einwilligung kann ich jederzeit kostenfrei per fur Zahnarzte und Praxisma nager 1
2013-2016  Studium Arzneimittelwissenschaften (M.Sc.) Link im Newsletter oder per E-Mail an marketing.de@camlog.com fiir die Zukunft .

an der Westfalischen Wilhelms-Universitat, widerrufen. Ihre Daten werden gemaR der Datenschutzverordnung verarbeitet. Wei- 03. Dezember 2026, Berlin

Minster tere Informationen finden Sie unter www.camlog.de/datenschutz.

2017-2021  Produktmanager und Key Account Manager
bei verschiedenen Firmen der Dentalindustrie
2018-2022  Promotionsstudium zum Dr. rer. medic.,
Fakultat fur Gesundheit, Universitat Witten/ Datum / Unterschrift
Herdecke
Seit 01/2022 CAMLOG Vertriebs GmbH
Key Account Manager Biomaterialien D-A-CH
Seit 01/2025 Medical Science Liaison

Referenten
Andrea Stix, M.Sc., MBA
Dr. Phil Donkiewicz, M.Sc.

© gilaxia - stock.adobe.com - Die AGB finden Sie unter www.camlog,d

E. E Absender / Stempel

(=] ‘ ) e ] BIOGENA
Erfahren Sie mehr tiber BIOGENA, ein 6sterreichisches Unternehmen a perfect fit WELCOME To YouRsELE

mit einer starken Vision fiir Gesundheit und Wohlbefinden.

In Kooperation mit:


http://www.camlog.de/va21062

Sehr geehrte Damen und Herren,

wir laden Sie herzlich zu einer neuen Veranstaltungsreihe ein:
In ausgewahlten BIOGENA Stores erwartet Sie ein Abend, der
fachliche Impulse mit neuen Perspektiven auf die Patienten-
versorgung verbindet.

Ein entscheidender Erfolgsfaktor moderner Zahnmedizin steht
dabei im Mittelpunkt: das Patientenwohl - verstanden als nach-
haltige Begleitung Uber die eigentliche Behandlung hinaus.

Mit dem Gesundheitsprogramm 28PRO stellen wir lhnen ein in-
novatives Konzept vor, das genau hier ansetzt: Es fuhrt Patienten
strukturiert durch ihre Behandlung und unterstutzt die Nach-
sorge konsequent. Digitale Services spielen dabei eine zentrale
Rolle - einfach, transparent und mit spdrbarem Mehrwert fur
Patienten und Praxisteams.

Erganzend beleuchten wir aktuelle Ansdtze der regenerativen
Therapie: Am Beispiel der Biofunktionalisierung von Biomaterialien
sowie patientenspezifischer Einflussfaktoren wie dem Vitamin-D-
Status (bestimmbar per App) zeigen wir, wie sich Behandlungs-
ergebnisse zusdtzlich optimieren lassen.

So entsteht ein ganzheitlicher Blick auf moderne Therapieansatze:
medizinisch fundiert, patientenzentriert und wirkungsvoll.

Die besondere Atmosphare der BIOGENA Dependance bietet
Raum fUr neue Denkansatze und inspirierende Gesprache.

Wir freuen uns auf den personlichen Austausch mit lhnen.

Ihr Camlog Team

Programm B

18.00 Uhr
Empfang

18.15 Uhr

Vortrag

Ein Gesundheitsprogramm, das neue MaRstabe setzt
Andrea Stix, M.Sc., MBA

= Das Plus an Patientenwohl, Schutz und Sicherheit
= Digitale Services zur Unterstutzung von Nachsorge
und Compliance

= Entlastung des Praxisteams durch effizientere Abldufe

18.45 Uhr

Vortrag

Hyaluronsdaure und Vitamin D:
Erfolgsfaktoren der Regeneration
Dr. Phil Donkiewicz, M.Sc.

= Biofunktionalisierung: klinischer Nutzen von Hyaluronsaure
in der Augmentation
= Vitamin D als patientenspezifischer Erfolgsfaktor

= Smartphone-basierte Testung und Integration in
die Therapieplanung

19.45 Uhr

Vitamin-D-Testung und gemeinsamer Ausklang

Wir fihren den Abend bei einem gemeinsamen Catering weiter
und bieten Ihnen eine Vitamin-D-Testung sowie die Mdglichkeit
zur individuellen Beratung im BIOGENA Store.

21.00 Uhr Ende der Veranstaltung

Informationen

Veranstaltungsort
BIOGENA Store & Lab Berlin
Monbijouplatz 12

10178 Berlin

Termin
Donnerstag, 03. Dezember 2026, 18.00-21.00 Uhr

Teilnehmer
Max. 25, mind. 15 Personen
Bitte melden Sie sich frihzeitig an.

Kurspreis

€ 39,- zzgl. MwSt. (pro Person)

€ 69,- zzgl. MwSt. (Zahnarzt und Praxismanager)
Der Kurspreis beinhaltet eine Vitamin-D-Testung
sowie die Verpflegung wahrend der Veranstaltung.
Die Rechnung Uber den Kurspreis erhalten

Sie ca. 3 Wochen vor der Veranstaltung.

Bei Fragen zur Anmeldung
wenden Sie sich bitte an
CAMLOG Vertriebs GmbH
Silvia Nussbaum

Tel. 07044 9445-605
silvia.nussbaum@camlog.com
Maybachstralle 5

71299 Wimsheim

Die Veranstaltung entspricht den Leitsatzen und Empfehlungen der Kassenzahnarztlichen
Bundesvereinigung (KZBV) vom 01.01.2006 einschlieBlich der Punktebewertungsempfeh-
lung des Beirates Fortbildung der BZAK und DGZMK.
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